【互动】
直播间的各位伙伴们大家上午好，感谢大家如约而至来到我的直播间当中
那大家现在能听到我的声音吗  可以听到的朋友来 给我扣一个666
好OK那我的声音没有问题
那在这里呢 我想先做一个小小的了解哈
我们今天来到我们直播间的朋友 大家是想要给自己的孩子来找一份英语学习方案的扣1
那我们来了解项目的朋友扣2 未来想要去用我们的英语教育项目 去做一个资源变现的朋友扣一个2 好不好 那我看到扣1的朋友也有 扣2的朋友也有 扣2+3的也有哈
好的那我们扣2的朋友 想要了解咱们整个这个产品情况的朋友 我建议大家来到我周四的直播间 我周四的直播间是会详细的去给大家去讲解我们的产品的
好 那不管大家今天是来了解产品 还是了解项目呢
那大家呢都可以去关注我周四的直播间 详细的去了解我的产品
那其实我们所有做教育的伙伴朋友对于产品这个方面的了解  大家都会要求比较高一点的
那么在这里呢我想告诉大家的是 请大家一定要去购买我们的39块9的试课券
不论你是了解产品还是了解项目都去购买我们39块9的试课券
我们39块9的试课卷找谁去购买呢 找你的推荐人
今天你在谁的朋友圈里边 谁发到群里这个直播链接呀 就请你去找谁购买
好那我39.9的试课券包含什么呢 包含4项服务 
第1个服务 我会依据你的情况给你做一个测评 了解你现阶段的英语学习情况 
第2个服务 我们会依据你现阶段的状况给你一节试听课程 让孩子感受真正高效的课程
第3个服务 我们会在课后给孩子一个学习规划 让她在最短的时间内做到提升
第4个服务 课后会给孩子3次复习 让他从短期记忆变为长期记忆
是不是很值 试了之后你会觉得更值

【自我介绍】
那下面要给大家做个自我介绍 我叫潇潇 我是潇潇英文阅读工作室的创始人
我们很多的孩子哈 都会亲切的叫我为Sally老师啊 那我自己呢本身是英语教育专业毕业
毕业之后呢就一直在从事着一线的英语教育 从事了也有13年的时间
毕业之后呢我就已经去到了深圳啊 在深圳这个地方做英语一线教育哈
那因为后面呢我有了自己的宝宝 而且还是3个宝宝啊
嗯想着呢4个老人都可以帮忙辅助带娃 所以呢我回到了我们的江西老家
那回到江西老家之后 我就发现了一个非常不同的地方  就是我在深圳的时候我会感觉大家的英语学习氛围非常的浓郁 可以说孩子从他开始哇哇学语开始家长就已经重视他的英语教育了 想要让孩子超前去学习英语 但是呢我回到江西老家之后我会发现大部分的家长呢还是等到孩子已经上学了啊 有的学校呢三年级开始学习英语 有的学校五年级开始学习英语
但是基本上都是等到孩子已经上学了之后 然后再开始给他怎么呢 补习英语
所以呢在这个时候啊 我就发现了一个很明显的特点 我在深圳接触的孩子可以说最小的三岁都有 但是我到江西之后 很多孩子已经上学了的才来找我
而且大部分都是因为 英语基础很薄弱没有办法去应对升学考试了再来去找我
那么我一直以来我是做高级英文阅读指导师的 而且我一直也都在推荐英文原版阅读
对于我而言 小龄的儿童他更适合用原版阅读 我们讲英语学习是需要有一个环境
氛围的可以让他学习的更好啊 其实这跟母语的道理是一样的啊
为什么我们这个中文可以学的很好啊 语文可以学的要比英语要好很多
没那么吃力 就是因为我们一直处在这样的一个环境里面啊 那么我做英文原版阅读的时候呢也是 因为有这么样子的一个原因在里边 小龄的孩子呢就是用了我的英文原版阅读加上我的阅读指导之后在早期启蒙学习当中都会比较轻松
那么早期呢我就是推广英文原版阅读啊 它是一个工具 但是在推荐这个工具当中我就发现了一个很明显的问题 什么问题呢 就是我们家长很多时候会觉得工具我也给你了 孩子每天你要花一个小时时间把这个工具使用好 但是家长忽视了一点 就是你的陪伴他学习其实更重要 不是说你告诉他来你现在用我的工具 把这一个英文跟着去读就可以了
这样的孩子其实是做不到的 你家长都做不到的 你怎么能指望孩子做到 
那我在做英文原版阅读推广的时候 我就发现了 如果我们的家长比较高知一点的
可以跟着孩子一起去读的 那我们的这些孩子就能够坚持下来 如果家长没有时间去管理孩子或者只是让孩子自己去读 那这样子的孩子都是坚持不了阅读的
所以这个时候我的陪伴就变得很重要了 所以我在深圳的时候哈做高级英文阅读指导师
真的说实话还挺吃香的很多家长来去找我报名 一个是因为他们没有时间
另一个是可能他个人的水平暂时也达不到这样的一个英文水平
好这是我们讲的 对于孩子而言 光有工具是不够的 要有一个人在旁边
引领他一同去做这个事情 甚至跟他一起做 他才能够把这个事情坚持的很好好
再讲回我回到内地 回到我们的江西老家 最开始的时候的时候呢
我想的就是我要继续我的这一份英语教育事业
说实在的对于我而言 它也是我最擅长的一件事情 因为在这13年的教学当中
我确实也经历了很多的孩子 我太了解孩子在英语学习方面的一个困扰了
所以我即便回到江西我依旧要坚持这一件事情
但是就像我刚才说的我回到江西之后呢会有很多大龄的孩子来找到我
五年级的六年级的初中生的高中生的来找到我 但是他们来找到我之后呢
我虽然也像以前一样我还想把我的英文阅读知识普及给他们 让他们能够得到很好的英文教育 但是我发现我在深圳用的那一套方法 在他们身上已经用不了了
为什么 因为他们已经长大了 他们不再适用以前阅读指导的方法了
他们现在最主要是升学的压力 是怎么样去用最短的时间 让他们去吸收知识点
让他们把知识点 变为能够应对考点的方法
好 当我明白到这一点之后 我就在想我究竟要怎么样去帮助他们
告诉大家哈 我刚回江西的时候为了能帮助到这些孩子 我一天能花12个小时的时间给他们
在这里我都觉得有的时候都有一些愧对自己的孩子哈 我有三个孩子
其实我做教育的我很清楚 我要给我孩子更多的陪伴
但是呢又有那么多的孩子他 需要我的帮助 那我每天呢会很早起为了去陪伴我的孩子
我有的时候真的甚至中午连饭都没有时间吃 就是想要给更多的孩子很多的提升
那在这里呢 其实我也要感谢啊我的四个老人啊 爸爸妈妈啊公公婆婆
感谢他们一直以来陪伴着我一起去 照顾着我的三个孩子
所以呢我才有更多的时间可以去给其他更多的孩子去赋能英语教育
那我发现到了一个非常重要的问题 就是这些大龄的孩子在用我以前的方法呢
那就不能用了 我这个时候就想到了 我在深圳的时候接触的一个叫鼎伴学英文提升系统
我早期呢是不太关注这一类的 因为呢我觉得孩子学习英语就是应该从比较小开始
就是应该遵循着我们的英文原版阅读的这样子的一套逻辑 从小开始
但是当我接触到了大的孩子之后呢 我不得不去关注到鼎伴学英文提升系统了
因为他是真真正正帮助一些大龄孩子的 就是我的那些小龄孩子在我这里能够得到很好的帮助 但是大龄的孩子 我真的我一天花费12个小时 却感觉很无力  很难帮助到他们
那这个时候呢 我就拿出了我的一个初一的孩子 我跟这个初一的孩子去说那这里呢老师给你一个新的方法 你试一下子 看看到底是老师原来的方法好 还是这个方法好
那我们这个孩子呢他就试了一段时间 试了一段时间之后呢 因为孩子其实现在初一的孩子
你跟他去做一个交谈哈 他已经可以很理性的评价
他已经非常有自我认知了啊 他会来跟我去交流 我说你觉得原来的方法好
还是现在这个方法好啊 当然这个孩子他还是情商很高哈
首先先表扬我哈 他说赛丽老师 其实我觉得您原来的方法也很好啊
但是呢他可能会比较适合小龄的孩子 比较适合一些不紧急去考试的孩子
那我现在用的这一个方法呢 对于我而言 他是会最快速的帮我去解决问题的
那他能快速的帮我解决问题之后呢 我就能够把更多的时间留给到其他科目
比方说像物理呀 其实我觉得物理这一个科目可能比我学英语还要困难 还要头疼
在这个时候我忽然就醒悟过来了 就是没错的 真正已经要面临着升学压力的孩子
他们的时间上很紧迫 他们希望用最短的时间帮他去做一个升学提升
再留有更多的时间在其他科目上 醒悟过来之后呢我不再去用我以前的方法了
我呢开始大力的去推广我们鼎伴的提升系统
这就是我为什么会去做我们的鼎伴学提升系统
因为它可以真实的帮助我现在的一些学生 但我为什么今天要在这里去开一个项目直播
让更多的人来做这个项目 是因为我觉得仅凭我一个人的力量是没有办法帮助更多的孩子的
大家你们的身边其实也有很多需要帮助的孩子 那我觉得做教育就是应该将好的教育去做一个普及 我希望有更多的老师你们可以和我一同去帮助有需要的孩子 去帮助那些想要提升
却找不到好方法的孩子 这就是我来给大家说鼎伴学这个项目的初心
我能够给别人带来好的教育固然重要 有更多的人和我一同去给孩子们带来好的英文教育
【成果展示】
好那也说一下哈我们鼎伴学的这一个提升系统我所在的呢是深圳团队哈
我们深圳团队呢目前有87个队员的哈 当然也是队员数目扩展比较快呢
也是从近两个月开始 之前的原始人员数据也没有很多啊
近两个月拓展比较快 那在拓展之前呢大概一年多的时间啊 我们的营收呢是在1,300万的
那这光这两个月的一个营收呢基本上就已经达到了300万了啊
当然这是一个团队营收啊 好那么我们的个人收入方面呢 是从11万到300万不等的啊
个人收入就是我们的所有的团队员收入 有的队员的收入比较高 以鼎伴学的事业为主的
比方讲我们深圳那边的 有一位叫张老师 他是一年多的时间就招了有300多的学生啊
那我们的客单价在深圳那边比较高 基本上报名30个小时就有一万块钱的一个客单价啊
那么他基本上一年多的一个营收呢 是在将近400万的啊 当然呢我们也有收入比较少的啊
比方说我们偏向三线城市四线城市的一类的 还有一些是宝妈 就是没有那么多的时间在这个方向上的 但是呢又把它当兼职再去做的啊 那这样的一波人呢平均大家一个月一万的一个营收啊 又可以一手带娃又可以一手赚钱 那么整个这一个项目 我们做到的是叫团队0亏损 是的 团队0亏损 来我们一起公屏上扣出来叫团队0亏损
好 那我们说啊 我们的团队里边有赚的多的 有赚的少的 但是呢基本上对于我们而言
就是我们不管做任何的事业 就是看你自己付出的经历多少 然后你的收入有多少
你的精力投入多 你的获益就会高 你的精力投入少你的获益就会低 那我相信大家都能够理解啊 那说完我们团队的 我们深圳的这个小团队哈
那我们再说一说 我们整个鼎伴学的一个成果哈
那我们鼎伴学是做了有七年的时间哈 七年当中呢 我们累积了 3,000个门点的
这些门点呢是线上加线下的啊 我刚才说我们近两个月的突破比较快
是因为什么呢 是因为我们深圳团队啊 在两个月之前呢
我们基本是以线下为主的 那么这两个月开始我们基本上是以线上为主了
不管是招生还是招商还是我们学生端的一个交付 我们都变为了线上了
所以现在做起来会更轻盈一些 也可以让更多的人参与
那么我们更多的人参与进来呢我们的成果是什么呢
好说一下大概有哪一些人群现在加入我们 带来的成果是多少
目前在我们的这一个团队里边呢 鼎伴学全国团队里边 年入30万以上的个体呢是超过500位的 这些个体包括宝妈 兼职类的人群 还有像我一样的个体教育从业者
那年入100万以上的机构呢 是超过200家的 这一些机构是原本就有着自己的其他科目
比方讲素质类的 或者是说语文啊数学 那么我们的这一个科目呢只是给他做了一个增收
增收了100万 他其他的项目结构还没有发生变化 那我们团队里边呢年入200万以上的团队长呢是超过了30位的 其实这个数据比较保守哈 因为我个人不喜欢让别人感觉很夸张啊
做教育的朋友应该都会有这样的一个感受哈 年入200万以上的团队长超过30位
为什么会有团队长的存在就是因为呢 我们现在的一个方式做的比较轻盈啊
大家都可以参与到我们整个的鼎伴学系统当中 你只需要去招生和招商就可以了
剩下来的所有的承接部分 全部都由我们这个系统去做 所以很轻盈
所以无论你是宝妈还是想做个兼职 还是其他行业的人 还是说我们就是做教育的
就是做机构的人来做我们这件事情都可以 那大家身边都有这样的资源啊
想要给孩子做英语提升的 想要给身边人做资源变现的
这样的人大家身边都有 所以呢就会存在团队长 资源越多我们的团队长就做的越大哈
因为他团队人员就越多 可以说他的收入就越多嘛 那这样的人呢比方说在我们的深圳哈
就有两个团队长 他的收入是超500万的哈 这是我们讲的整个鼎伴学的一个成果
[bookmark: _GoBack]【项目讲解】
为什么我们现在呢可以做的这么好 我们客观的讨论一下 什么样的项目叫做好项目
为什么鼎伴学可以被称为是一个好项目 我们大家也可以来讨论一下哈
大家觉得什么样的项目算为好项目 好那我看到 我们有一些朋友说 一定要门槛低啊
这样你才能好入手对吧 好那我们有的朋友也说了 这个产品也一定要好 不然的话没办法推广啊 这一看就是做教育的人 哈哈只有做教育的人 才会对产品这个方向上那么看重啊
跟我一样啊 我也是非常看重这个产品的哈
我来客观的评价一下 第一市场一定要足够的大 只有市场足够的大 我们每一个人进来
才有可能去分一杯羹 对吗教育这个市场有多大 教育培训市场有多大 3万亿的市场够不够大 足够大啊 那市场够大蛋糕够大还要有一点 产品要足够刚需 产品力也要足够强
你们觉得这个产品刚不刚需啊 他是专门针对中高考的孩子
为他们去做英语提分的 你觉得这个产品刚不刚 太刚了
你把这一个产品跟一个兴趣类的产品放在一起让家长买单 
家长一定第一时间为提分去买单对吗 没错哈所以产品足够刚
产品力强不强 这一点光靠我的嘴去说没有用
第一大家去听我周四的直播我的直播当中会把我们的 整个产品讲解清晰
第二 大家购买我们的39块9的试客券 这一个试客券就会给到你产品力强不强的答案
好那我们再者去说 市场足够大产品足够刚 产品力足够强
那还要有一点 门槛够低好上手你才能够安心的吃到这块蛋糕啊
对吧东西再好你卖不了 或者是门槛很高你做不了没有用对吧
门槛低好上手 这个我们就要说到了传统的教培机构
我们从选址到装修到招聘到招生试课成交交付学管续费  
哇 这一套下来我光讲就已经够烦的了 这是传统的教培机构的做法
来我来问一下我们各位伙伴朋友们
你们觉得传统的教培机构你们能做的好吗 来我们觉得自己能做的好的朋友
给我扣一个3好不好 觉得自己做不好的朋友扣一个4
啊我看到有人扣三哈也有人扣4
扣4的更多 我也是属于4那个范畴啊 传统的教培机构太挑人了
扣3的朋友你们真的是能力很强的一波人
如果你们做传统教培机构能营收100万 那你做我们营收至少是翻倍200万
为什么这么说 因为我们现在的做法是做了分割 我们有一个新的运营模式
我们把所有的环节做了切割 而你加入进来只做第一个环节就行 叫做分享即可
你只做招生跟招商 剩下来的所有的环节都是由我们去做 
你不用去选址不用装修也不用招聘 老师我们有  7年我们已经累积了6,000个全职老师
2万个兼职老师 并且还在源源不断的招老师
试课你不用去做 我们7年已经累积了非常深厚功底的试课老师 成交我们也累积了非常
深厚功底的咨询成交老师
交付端也有我刚才跟大家去讲的6,000全职老师2万兼职老师
学管老师 包括续费因为我们终端的我们的产品力而带来的自主续费
产品会给我们带来一个自主的裂变 这就是我们现在所讲的我们新的一个创业模式
你只做分享 你怎么分享 你身边如果有孩子是需要英语提分的 5-12年级的孩子
好的你把我的产品直播啊 我周四直播分享给他 我会告诉他为什么这个产品适合你
你用这个产品可以达到哪个步骤 然后引导孩子去试客
剩下来的步骤都有 我们鼎伴学系统为你承接 如果你身边有做教育的想要多一份收入的
或者是宝妈想要多一份收入的 或者是其他行业的想要转换行业的 你把我今天的直播间分享给他 我会告诉他未来你要怎么去做 他加入到我们之后 我们也会培训他怎么样去做
直到他上手之前都会有我们的人陪伴 可以讲哈 就是他怎么样去回复别人都一句话一句话都会发给他 就这样去做的哈 这是我们讲的 现在的轻盈模式就是你擅长什么环节
你就去做什么环节 而其他的环节我们都已经为你做好了我们7年的积淀也已经为你做好了
好 那刚才我们也有朋友说 产品重要啊 说到这里呢我想再总结4点
重要的4点 一个是产品 一个是流量 一个是销售转化 一个是服务
这4点你们觉得哪点最重要 产品流量销售转化服务你们觉得哪个最重要
好有的朋友说产品 有的朋友说服务是吧 有的朋友说流量
哈竟然没有一个朋友说销售转化重要哈 啊看来你们对我们是绝对放心哈
因为销售转化这个步骤在我们这里哈 好我来说一下 无论原先就做教育还是非教育的人群
大家一定都会觉得产品是积淀产品最重要对吗 很认同产品一定是积淀 产品不好产品力不够强 我们这个项目就只是一次性的事情 就是别人只能跟你做一阵子 把他身边的资源耗完了没了这个项目也没有办法继续了 对吗所以产品很重要 产品要效果好才会源源不断的带来裂变推荐 这个就是教育产品的魅力 其实大家也都知道做过教育的朋友也都知道
基本上他用了一个教育产品不错的情况下他也会推给其他的家长对吗 我们也叫转介绍
但是我们现在就是把这样的一个转介绍变为了一个分享模式 这个分享模式里边呢
他就可能成为你的一个小渠道啊你就慢慢变成了一个小团队长
然后他成为了一个为你赚钱的啊 我们讲难听一点啊为你赚钱的人
但其实你们是一个团队嘛 你继续还会为他做赋能的啊 他也很乐于成为你的一员啊
这是我们讲产品 产品我们做了7年 一直在做迭代 一直在做更新 且根据市场的需求
根据考试结构的变化一直都在去做迭代 所以产品这个方向上 大家不用担心有任何的担心
还是这句话 购买39块9的试客券 找你的推荐人去购买 今天你在谁的直播间 你在谁的朋友圈看到了我的直播 请你去找他去购买 购买之后呢39块9的试客券我们会赠送给你四样服务 第一个服务 我们叫做初期测评 我们会测评你的孩子现阶段的一个水平是怎样
第二我们根据他现阶段的水平为他去试课啊 让他感受真正的火箭般的提升速度啊
上完了之后你也可以问孩子哎这个感受如何啊 现在大龄一点的孩子
他都会有自己很好的感受了哈 你问他就知道了
第三个 我们会为你做一个课后的规划 因为你现在的情况 根据你情况的不同
为你做一个未来你要如何去 学习英语的规划 怎么样去学习你的速度会做到最快
第四个 我们会给你课后的三次复习 让你真正的把你所学的东西做一个吸收
哪怕只是一个试课我也让你吸收到位 不浪费你的时间
这是我们讲的产品端大家大可以自己去买个39块9的券去试一下哈
那我们下面讲流量销售转化跟服务 我个人觉得销售转化最重要
为什么呢 我们讲流量 谁的身边还没有一点流量呢 没有一点资源呢
谁身边没几个想要英语提分的孩子呢 没有几个想要赚钱的人呢
所以大家的流量多多少少都是有的 但是销售转化很重要 因为不管你的流量是多是少
我要能够帮你承接的上 如果你介绍一个人 介绍两个人 全部我都销售转化不了
那你觉得这个事情能做吗 必然是不能做的 只是在浪费你的资源而已对吗
所以销售转化这个步步骤很重要 销售转化这个步骤我们是怎么做的呢
我们是分为四步走的 第一步我们先会去做培训 你进来的第一件事情
我们就会给你去做培训 如果你没有经历到我的这个培训 我是不会让你去动用你的资源
为什么 因为你只会浪费你的资源啊 你对产品也不足够了解 你对项目也不足够了解
完了之后你就急匆匆的去推 只会浪费你的资源 我们的培训分两个端口
第一个端口面对c端 让你成为一个学业规划师 让你跟家长们可以有效的交流 引导家长们来试课 第二面对b端 我让你成为一个成功的事业规划导师 让你身边的宝妈们兼职群体们
想要去转换行业的传统老板们 让他们成为你的一员愿意跟随着你一同把这一个事业去做好
这是针对B端 培训完了之后进入第二步 我们叫考核
考核不是为了为难大家 而是要去看 你是不是真的具备这样的一个能力
能够给c端带来好的升学方案了 能够给b端带来好的事业规划了
你真的可以做到这一点了 我们才去第三步叫做实践
那咱们实践呢 并不是说你考核完了之后然后就不管你了你就自生自灭吧
而是你考核完毕之后我们会陪伴你一同去进行实践 在你初实践的时候我们会作为主讲帮你去解决你的客户 慢慢的由你转变为主讲 然后你去赋能你的其他小伙伴
所以我们是会陪跑式的让你达到能力的 一同成长
这是我们讲的第三步实践  那么我们有的伙伴呢他也是觉得我自己是有资源的
无论是招生端还是招商端都有资源 但是呢我不想要自己去做销售转化
我不想要去做更多的事情怎么办 好那这个事情依旧是交给我们来做
由我们这群7年沉淀的人为你去做销售转化 你只需要去做第一步把流量搭入进来
其余的事情都由我们去做 而你只需要做一个简单的配合 当然了
我们出这一系列帮你做销售转化的人 然后你是要给他们相应的回报的啊
我们叫做咨询成交服务费啊 这是我们讲的 由四步去帮大家完成销售转化
标准化且因为这7年的积淀带来的成熟化 而且我们的销售转化率很高啊
紧接着呢我们来讲到流量这一块 流量这个端口 其实大家或多或少都是拥有的
那它分为私域流量跟公域流量 私域流量怎么做 如何发朋友圈 如何打造你朋友圈的形象
这些都会由我们去做 甚至在朋友圈当中 如何在一个陌生的群里边让别人主动去添加你
这块都是会由我们赋能给你 让你去达到的 然后我们就到公域流量这一块
公域流量我像我们说的小红书啊抖音啊快手知乎等等这一系列的
可以利用到公域流量的范围我们都有专业的新媒体团队可以辅助打造你
你比方说像我现在的这样的一个形象哈 就是由我们的团队辅助打造而来的
好这是流量这一个端口 流量这一个端口 我们也希望大家可以源源不断的达到
所以我们也会给最好的流量扶持啊 讲一句很直白的话 你们的流量做的越好
流量越大我们承接的越好 那是不是对于我们而言 我们也能够带来源源不断的利润
最后我们讲到服务这一点 服务其实刚才或多或少也已经提到了很多
我们在服务这一个端口上可以说是纯保姆式的陪跑服务 你们需要做的只是在第一个环节
引流招生招商 其余的所有部分都由我们这7年的沉淀跟积累
给到最专业的最体贴的服务 好这是我们讲的在我们整个轻创模型里边
只要你愿意空杯心态来跟着我们做 做到像张老师那样的日入过万也是可以的
所以整个项目大家听下来你会发现 整个项目它的最大的亮点你们应该也都有听出来哈
我们是全程陪跑 并且这一个陪跑的里边呢你只需要去招生跟招商而你怎么招生怎么招商我们都会辅助你去达成  那总结一下项目的两大特点给大家
第一个大的项目亮点就是 因为我们的产品力强终端的效果好
所以呢我们会带来两大好处 第一大好处是家长续费 第二大好处是很多人成为我们的渠道
家长续费就会带来很高的消课量 消课就意味着带来很大的利润
那只要有人销课就会源源不断的跟我们的渠道去完成进货
那我们的渠道也会源源不断的来跟我们进货 所以你会发现整个会形成一个项目闭环
因为终端效果好 而达成的一个源源不断的进货的终端项目闭环
来大家帮我把项目闭环 扣在我们的屏幕之上
好那我们的第二大项目亮点叫做全路径收入 来大家帮我把全路径收入这五个字扣在我们的屏幕之上 我们的全路径收入包含三大收入 第一大收入叫做引流收入 何为引流收入
招生招商都叫引流收入 你引流之后 咨询成交部分的收入也能够去赚取得到
也就是说你自己如果可以咨询成交这波钱你就自己赚你做不了那可以做的人就可以赚
第三个收入叫做交付收入 我们有的教培机构天生就拥有着交付能力的
那么你就可以去做这个事情啊 我们全国设立八大交付中心
算一笔账 我们每一个月待交付的学生是在1万人的 我们分布在这八大交付中心
一个交付中心 可以有一千多的孩子 那我们就按一千个孩子去算
一个孩子在交付方面给你带来2,000的收益 那1,000个孩子呢
是不是就有20万了 所以拥有交付能力的人 就可以去赚这一块的钱
所以你会发现何为全路径收入 你能力强你就去招生招商
你说如果我招生招商我资源耗尽了是不是这个项目就不能做了
不是 那你就干苦活累活 哈哈你就去咨询成交 你就去做交付
他也能赚钱 我们每一个人根据自己的能力去赚钱
这是我们讲的项目的两大亮点 根据这两大亮点以及根据你的能力
能力有多少 你的时间有多少付出的精力有多少
你就赚取多少钱对吗
好这是我们对于整个这一个项目的一个诠释哈
好那讲来讲去如果今天你觉得
确实项目上的讲解让你觉得动心了 对于产品的了解还是不能缺少啊
大家去购买39块9的试客券真正的去了解我们项目的落地产品啊
就是39块9的试课券
那刚才也有朋友问了 那你们这个项目的盈利点究竟是怎样
很多的朋友会说 确实你全路径都能赚钱 但是我能赚多少呢
好的 那下面想听我们盈利点的朋友来给我们屏幕上扣一个666好不好
好那我看到有几位朋友扣了666
那下面我的小助理呢 把我们的腾讯会议号发进来
我们大家进入到我们的腾讯会议号里 运营会详细的为大家去讲解
我们的利润点啊 如果时间不够也可以私聊你们的推荐人
好的那感谢我们大家的陪伴啊 让我们一起移步腾讯会议

